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Ca se bouscule sur le net... pour accélérer la vente des VO , c'est désormais sur la toile que
ca se passe. Le groupement Renault vient d'homologuer et de signer un accord avec
Select'Up, éditeur du logiciel Pushcar. Ce dernier permet aux concessionnaires de mettre
leurs VO en vente sur des sites partenaires sans avoir 4 multiplier les saisies.

L'abonnement est gratuit pour les adherents du Groupement des Concessionnaires Renault. La
recente signature d'un accord entre le GCR et PushCar a porte ses fruits... Les autres
concessionnaires, eux, devront s'acquitter de 17 euros par mois pour beneficier du service,
L'affichage des stocks de WO sur les sites partenaires de Pushcar revient en revanche a 300
eUros en moyenne par mois et par site pour tous les concessionnaires, "C'est un veritable
booster de ventes" promet Christophe Lahitte, P-dg de Select'Up gui se proclame "pionnier”
dans la vente de VO sur Internet,

Pionnier... pas tout & fait, car sur Internet, Planet YO, Eboost ou encore Eurolinea proposent e
méme type de service, Ces |logiciels, accessibles a partir d'un navigateur Internet, recupéerent les
Wi en stock dans le DMS du concessionnaire, les gualifient a partir d'un réferentiel (EurotaxGlass's pour Pushcar), puis gerent leur
publication vers les differents sites partenaires. Pushcar est partenaire d'une gquinzaine de sites d'annonces tres frequentes sur |a toile
Ebay, Paruvendu, Autoreflex, La Centrale, les Pages Jaunes ou encore Autoscout 24, En etant présents sur tous ses sites, les VO d'un
concessionnaire peuvent &tre visualise par 500 000 clients potentiels chague jour.
Ce systeme de logiciel permet un formidable gain de temps pour les concessionnaires @ plus besoin de multiplier les saisies, de gerer
ses stocks sur les différents sites, tout est pris en charge automatiguement, sans intervention, par une seule et méme interface. Le
responsable YO coche simplement les sites sur lesguels il souhaite voir son stock figurer, Un systéeme pratique et fructueux, semble t-il
 Select'Up promet entre 15 et 20 %% de ventes en plus pour les concessionnaires. Un marche dans leguel chacun veut se distinguer,
Christophe Laffite de Select'Up tient d'ailleurs a preciser © "MNous sommes les seuls a proposer un logiciel compatible avec tous les DMS
presents sur le marche francais.

Le réseau Renault va bénéficier gratuitement du logiciel PushCar mais l'inscription sur les sites d'annonces reste payante,
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